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CURRICULUM

PABLO VERGEL

CONSULTOR EN MARKETING INTERNACIONAL

FORMACION ACADEMICA

1998 -1999 Master de Comercio Exterior - Universidad de Alicante

1993-1997 Licenciatura en Sociologia - Universidad de Alicante

EXPERIENCIA LABORAL

2011 - Actualidad
CONSULTOR ESTRATEGICO Y FORMADOR

Desarrollo de proyectos de consultoria y formacion para empresas como Mustang, Energy Sistem,
Jomipsa, Desigual, Panama Jack, Bonnysa, Universidad de Alicante en las siguientes areas:

— Internacionalizacién

— MarketingInternacional

— Formacién de fuerza de ventas.

— Protocolos de Atenciénal Cliente o Branding
— E-Commerce

— Negociacion

— Inglés Comercial

— Social Media

% Globalcaja

www.escueladenegociosfeda.com CEOE-CERTME
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2007- 2011

EXPORT MANAGER

GRUPO MUSTANG (MUSTANG, MARIA MARE Y SIXTYSEVEN)
Elche

— Desarrollo y disefio de la politica y estrategia comercial internacional de las marcas MTNG, Sixtyseven y
Maria Mare junto a Gerencia.

— Miembro Comité de Direccién de la Empresa.

— Creaciény desarrollo de lineas y calendarios de

— colecciones.

— Elaboracion de presupuestos, objetivos comerciales y

— politicas de precios.

— Supervision filiales en Hong Kong y Estados Unidos

— Busqueda, coordinacién y supervision comercial de

— importadores y redes de agentes comisionistas. oCoordinacion de la politica de comunicacion de las

— marcas MTNG, Sixtyseven y Maria Mare.

— Seleccién y coordinacion del calendario de Ferias

— Internacionales.

— Desarrollo de las politicas de promocion.

— Visita de los mercados y analisis de la presencia del

— producto en los puntos de venta.

— Creacidny desarrollo de nuevas herramientas de venta

— (WEBSITE) asi como eventos e impactos.

— Coordinacién equipo administrativo.

2004 - 2007

EXPORT MANAGER

SAEZ MERINO (LOIS, CIMARRON, CASTER, CAROCHE)
Valencia

— Desarrolloy disefio de la politica y estrategia comercial junto al Director comercial, asi como creaciéon de
presupuestos para los mercados europeos (UK, ltalia, etc...) y asiaticos (Japon, Taiwan)

— Formacién, coordinacion y supervision comercial de filiales, importadores y redes de agentes
comisionistas..

— Colaboracién y Desarrollo con Dpto. Marketing para creacién de nuevas herramientas de

— Organizacion y asistencia a ferias sectoriales.

— Visita de los mercados y andlisis de la presencia del

— producto en los puntos de venta.

— Seleccion de nuevos mercados y nuevos distribuidores /

— agentes

— Coordinaciéon equipo comercial y administrativo. (5

— personas)
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2002 - 2004
COMERCIAL DE EXPORTACION
ALHAMBRA INTERNACIONAL

Alicante

— Establecimiento politica comercial en zonas asignadas: precios, exclusivas de distribucién, contratos,
condiciones de pago y entrega y riesgo comercial.

— Formacion y coordinacion de representantes y agentes comerciales.

— Viajes continuos a paises asignados y visita regular a clientes..

— Realizacién de estudios de mercados y viajes prospecc. Comerciales.

— Gestidn de grandes cuentas: muestras especiales, pedidos especiales y seguimiento de pagos.

— Direccién de personal administrativo a cargo.

2000 / 2001

GESTORDE CUENTAS
Muebles Hurtado USA

North Carolina, EE.UU.

— Recepciony formalizacion de pedidos en zonas asignadas.
—  Gestion de Stocks y tramitacion de érdenes de compra. o Coordinacion logistica y administrativa

— Atencidn al cliente: teléfono, fax, e-mail, etc...

1999 /2000
TECNICO DE COMERCIO EXTERIOR
Oficina Comercial Espafiola en Tlnez

Tlnez

— Asesoramiento a las empresas espafiolas interesadas.
— Elaboracién de estudios y andlisis de mercado.
— Asistencia a la presencia espafiola en Ferias Comerciales.

— Preparacion de misiones comerciales en colaboracion con Cémaras de Comercio espafiolas vy
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asociaciones sectoriales.
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